
 
 
EXPORT UPDATE – February 2014  
Note: The U.S. Government does not endorse products or companies, and assumes no responsibility for the accuracy of data 
contained herein, or for the success or failure of any business transaction resulting from opportunities listed in this publication. If 
you would like to be removed from this mailing list, please contact the Houston Office.  
 
NEWS  
Is it the Year Your Company Takes a More Serious Approach to Exporting?  
 Smooth your business cycles. 
 Use production capabilities fully. 
 Defend your domestic market. 
 Increase your competitiveness in all markets. 
  
Consider an upcoming trade mission or attend one of the regional conferences noted below. Or, is it 
time to follow through on using the U.S. Commercial Service’s Gold Key Service of prearranged meetings 
to find potential overseas agents, distributors, sales representatives and business partners? Call your 
Houston‐based trade specialist for customized assistance or visit www.export.gov for additional 
upcoming events and extensive resources for U.S. business. 
  
ITA’s Civil Nuclear Trade Newsletter. The U.S. Department of Commerce’s International Trade 
Administration makes this publication available to U.S. business. For a copy, contact our office. 
 
MISSIONS 
Secretary of Commerce Penny Pritzker West Africa Energy Mission, Ghana and Nigeria, May 18‐24. 
This mission will promote U.S. exports to Africa by helping U.S. companies launch or increase their 
business in the energy sector in West Africa. It will also help the African region develop and manage 
energy resources and systems, build out power generation and transmission, and distribution.  Cost: 
$9,000 for a small or medium‐sized enterprises (SMEs)/ $11,000 for a large firm.  Application deadline is 
Friday, March 14. See: http://export.gov/africaenergymission2014/index.asp.  
  
Automotive Trade Mission to New Delhi, Pune and Chennai, India, April 24‐30. India’s automotive 
industry is one of the most significant and fast growing sectors of the economy, averaging 20% annual 
growth. The U.S. Commercial Service mission will include b2b meetings and networking receptions as 
well as local site visits. See: http://export.gov/india/tradeevents/eg_in_066707.asp.  
  
Medical Technology Trade Mission to Turkey to Ankara, Istanbul and Izmir, May 4‐8. See: 
http://export.gov/eac/show_detail_trade_events.asp?EventID=34596&InputType=EVENT or contact: 
Michelle.Ouellette@trade.gov.    
  



SAVE THE DATE: Houston District Export Council (DEC) Trade Mission to Rio de Janeiro, Brazil, 
September 10‐16.   The Houston District Export Council (DEC), in collaboration with the U.S. Department 
of Commerce, will lead an oil and gas trade mission to Rio de Janeiro, Brazil from September 10‐16, 
2014. In addition to the robust trade mission agenda, participants will gain access to Brazil’s largest oil 
and gas show, Rio Oil and Gas 2014. Details coming soon. For more information, contact Danielle 
Caltabiano at danielle.caltabiano@trade.gov. 
 
U.S. COMMERCIAL SERVICE REGIONAL CONFERENCES 
ASIA ‐ PACIFIC BUSINESS OUTLOOK CONFERENCE, Los Angeles, CA. April 7‐8. Take this once‐a‐year 
opportunity to meet with senior Commercial Service officers traveling from their overseas posts to 
participate in the premier conference for business professionals seeking trade or investment 
opportunities in the Asia Pacific region. In two days, APBO features over 50 concurrent sessions on the 
following markets: Australia, Brazil, China, Hong Kong, India, Indonesia, Japan, Korea, Malaysia, Mexico, 
Myanmar, New Zealand, Philippines, Russia, Singapore, South Korea, Taipei, Thailand and 
Vietnam.  Cost: While the regular price for the conference prior to March 28th is $949, with the US 
Commercial service referral code of USCSglobal2014, the cost is $699 prior to March 4th, $849, prior to 
March 28th, and $999 during the final week prior to the event. See: http://www.apboconference.com.  
  
DISCOVER GLOBAL MARKETS – Africa and the Middle East, San Antonio, TX, May 1‐2. A U.S. 
Commercial Service‐organized business forum with sessions on market entry strategies, financing, and 
mitigating risk as well as country‐specific and industry‐specific information and 
opportunities. Additionally, attendees can participate in pre‐scheduled one‐on‐one meetings with senior 
commercial officers representing 20 countries. Learn more at: 
http://export.gov/texas/sanantonio/dgm/index.asp  
 
TRADE WINDS – The Americas: Business Development Conference and Trade Mission, Colombia, 
Panama, Chile, Ecuador, and Peru, May 15‐23. A U.S. Commercial Service‐organized business forum 
consisting of regional and industry specific conference sessions as well as pre‐arranged consultations 
with U.S. Foreign Commercial Service senior commercial officers representing commercial markets 
throughout the region.  Business‐to‐business meetings will be arranged at each stop. With an increasing 
number of Free Trade Agreements having entered into force between the United States and 
South/Central American countries in the past few years, trade between the U.S. and Colombia, Panama, 
Chile, Ecuador, and Peru is booming. These countries now constitute some of the largest markets for 
U.S. exports. For details, see: http://export.gov/pennsylvania/tradewinds/index.asp  
  
Opportunities in the Caribbean Region ‐ Trade Mission and Business Development Conference, June 8‐
12, The mission is being organized, in conjunction with the Trade Americas ‐ Opportunities in the 
Caribbean Region Conference in Santo Domingo, Dominican Republic June 8‐12. U.S. trade mission 
delegation member participants will arrive in Santo Domingo on June 8, and will attend the Trade 
Americas ‐ Opportunities in the Caribbean Region Conference on June 9. Following the half‐day 
conference, participants will have the opportunity to participate in one‐on‐one business appointments 
with Econ/Commercial Officers from the following U.S. Embassies in the Caribbean region: Dominican 
Republic, Haiti, Jamaica, Bahamas, Barbados and the Eastern Caribbean, and Trinidad and Tobago. The 
following day participants will have matchmaking appointments with Dominican companies in the 
Dominican Republic. And the day after, participants will travel to Haiti, Jamaica, Bahamas, Barbados, or 
Trinidad and Tobago (choosing one market) for additional one‐on‐one business appointments. Deadline 
to register: April 11.   See: 
http://export.gov/tradeamericas/tradeevents/trademissions/caribbeanjune2014/index.asp.    



 
OTHER CONFERENCES, TRAINING and TRADE SHOWS      *Denotes event taking place in Houston 
*Trade Finance: Export‐Import Bank & Small Business Administration (SBA) Export Finance Programs, 
February 27,  Greater Houston Partnership 1200 Smith St.,  Suite 700, Houston. The Houston DEC would 
like to invite you to the first Export University event of 2014. This event will focus on Export Financing 
and the programs of Ex‐Im Bank and SBA. Cost: $95. Time: 7:30 am‐12 noon. See: 
https://events.r20.constantcontact.com/register/eventReg?oeidk=a07e8u58d40fb2afa0c&c=09ecfea0‐
f61c‐11e2‐8b1a‐d4ae52754b78&ch=09f08110‐f61c‐11e2‐8b1a‐d4ae52754b78.  
  
U.S.‐Morocco Business Development Conference, Rabat, Morocco, March 10‐11. With over $2 billion in 
U.S. exports per year fueled by our Free Trade Agreement, opportunities exist for American firms in 
several key sectors including renewable energy, automotive, agribusiness, water technologies, and 
infrastructure development.   On March 10, the Moroccan Government is hosting the 2nd U.S.‐Morocco 
Business Development Conference in Rabat in collaboration with the U.S. Government. The following 
day will be devoted to site visits with two options: Tangiers or Casablanca. With key seminars discussing 
the Moroccan economy, the Government’s priorities and opportunities, and Morocco’s strategic role as 
export multiplier between Europe and West Africa, the U.S.‐Moroccan Business Development 
Conference presents an excellent opportunity for American firms to network with Moroccan firms and 
understand this unique and growing market.   See: 
http://www.embassyofmorocco.us/doc/2ndconf2014.pdf 
  
Expo Seguridad 2014, Mexico City, Mexico, April 8‐10. For more information about exhibiting at 
Mexico’s key security industry trade show, see: 
http://export.gov/mexico/tradeevents/eg_mx_066355.asp or contact: 
Silvia.Cardenas@trade.gov.   Register for the Catalog Show: 
https://emenuapps.ita.doc.gov/ePublic/newRegistration.jsp?SmartCode=4K2F .  
For more information about the Catalog Show, contact: Jorge.Arce@trade.gov or 
Delia.Valdivia@trade.gov  
 
Petroleum and Exhibition Conference of Mexico (PECOM) 2014 – U.S. Pavilion, Villahermosa, MX, April 
8‐10.  Join the U.S. Commercial Service under the U.S. Pavilion at the 20th edition of PECOM. U.S. 
Pavilion exhibitors are offered numerous benefits, such as a company listing in “Energia a Debate”; 
optional site visit to Pemex facilities in Centla, Tabasco; exposure to local oil and gas associations and 
relevant entities; 100 VIP passes; access to the U.S. exhibition lounge; exclusive U.S.‐Mexico networking 
and briefing luncheon featuring PEMEX officials; U.S. Commercial Service support prior to and during the 
show; and discounted rate at area hotels. For more information, contact Brie Knox at 
Brie.Knox@trade.gov  or (504) 589‐6703.  
  
WEBINARS / CONFERENCE CALLS 
DIRECT LINE is an opportunity for American businesses, particularly small‐ and medium‐sized 
enterprises, to engage directly via teleconference with U.S. Ambassadors overseas.  To learn more and 
register for the below event, see: http://www.state.gov/e/eb/directline/. Cost: free. Please see below 
for a list of our upcoming calls:  

        Doing Business in Indonesia, February 4, 8:00 am Central  
  
MEXICO:  Webinar Series 

        Mexican Import Process, February 12, 1 pm CST. Cost: $25. For more information: 

https://emenuapps.ita.doc.gov/ePublic/event/editWebReg.do?SmartCode=4Q0Q  



        How to Settle Disputes with Mexican Customs, March 12, 1 pm CST. Cost: $25. For more 
information: https://emenuapps.ita.doc.gov/ePublic/event/editWebReg.do?SmartCode=4Q0R  

  
CANADA: Webinars Series 
        Process for Temporarily Moving Capital Equipment and Tools to Canada, February 6, 12 noon 

CST. Cost: $35. For more information: 
https://emenuapps.ita.doc.gov/ePublic/event/editWebReg.do?SmartCode=4Q0E  

        Handling Duties and Taxes ‐ NAFTA, HST & Other Considerations, February 13, 12 noon CST. Cost: 
$35. For more information: 
https://emenuapps.ita.doc.gov/ePublic/event/editWebReg.do?SmartCode=3QAQ  

        Digital & Social Media Market Entry Strategies for Canada, February 20, 12 noon CST. Cost: $35. 
For more information: 
https://emenuapps.ita.doc.gov/ePublic/event/editWebReg.do?SmartCode=4Q0F  

  
CARIBBEAN REGION OPPORTUNITIES: A WEBINAR SERIES 
The Caribbean Region as a whole represents a market of about 23.5 million people who collectively 
imported over $22.5 billion of U.S. goods in 2012. As a result, the region is the 3rd largest export market 
for U.S. manufactured goods in Latin America behind only Mexico and Brazil.  Cost: $35 each. 
        Business Opportunities in Barbados Webinar, February 13, 11 am‐12:15 pm Central 

Register here: https://emenuapps.ita.doc.gov/ePublic/event/editWebReg.do?SmartCode=4Q30   
        Business Opportunities in Jamaica Webinar, February 20, 11 am – 12:15 pm Central   

Register here: https://emenuapps.ita.doc.gov/ePublic/event/editWebReg.do?SmartCode=4Q31   
        Business Opportunities in Haiti Webinar, February 27, 11 am – 12:15 pm Central 

Register here: https://emenuapps.ita.doc.gov/ePublic/event/editWebReg.do?SmartCode=4Q32  

EXPORTING TO THE CUSTOMS UNION BETWEEN RUSSIA, BELARUS AND KAZAKHSTAN, February 18, 12 
noon CST. Cost. $15. See: http://go.usa.gov/Zds4    

__________________________________________________  
HOUSTON EXPORT ASSISTANCE CENTER  
U.S. COMMERCIAL SERVICE l U.S. DEPARTMENT OF COMMERCE  
1919 Smith St., Suite 850 l Houston, Texas 77002 l U.S.A. 
713‐209‐3104 l www.export.gov/texas/houston  
 


